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													Vorträge und Keynotes

			Stefan Frisch ist als Redner und Speaker u.a. zu folgenden Themen buchbar:



- Guerilla Marketing & Kundengewinnung, Vortrag

- Kunden gewinnen mit Social Media Marketing, Vortrag

- Kreativ-Marketing als Kundenmagnet

- Kunden gewinnen mit Low Budget Marketing im B2B

- Virales Marketing: Der Kundenbringer, Vortrag



														

						
													Expertise und Humor

Bei seinen Marketing-Vorträgen und Keynotes kommen zwei Dinge bei Stefan Frisch nie zu kurz:

Das Fachthema und der Humor!

Es genügt nicht, das Thema gut und intelligent zu präsentieren - die Teilnehmer und Zuhörer müssen auch mitgenommen werden - und das geht am Besten mit einer Prise Leichtigkeit und Humor.

Freuen Sie sich also nicht nur auf intelligenten Input, sondern auch auf eine kurzweilige und unterhaltsame Darstellung!

												

						
													Marketing-Experte und Werbespezialist

Stefan Frisch schreibt Artikel und steht für Interviews zur Verfügung u.a. zu folgenden Themen:



• Kreative Marketingmethoden zur Kundengewinnung 

• Mehr Umsatz durch Neukunden mit Guerilla-Marketing

• Marketing und Neukundengewinnung mit kleinem Budget

• Kunden finden - Kunden binden

• Virales Marketing als Kundenmagnet

• Service Excellence schafft Kundenbindung
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